Export
Marketing

SEMAKO &V

Marketing ist eine Geisteshaltung

Unternehmen missen heute aktuelle
Veranderungen im Markt und Wettbewerb
unmittelbar berlicksichtigen. Ein Markt, der
bisher ausreichte, kann durch Mitbewerber von
heute auf morgen zu klein werden. Export
kann hierbei die Strategie von morgen sein,
um Umsatz und Ertrag langfristig und
unabhé&ngig von regionalen Unabwégbarkeiten

zu sichern.

Das Marketing hierfir weist im Vergleich zum
klassischen Inlandsmarketing einige
Besonderheiten auf. Das Exportmarketing

unterscheidet sich vom Inlandsmarketing vor

allem durch einige grundsatzliche
Voruberlegungen. Noch bevor die
wirtschaftlichen Aspekte zu betrachten sind,
sind grundsatzliche Informationen Uber das
Land und dessen Gepflogenheiten zu
recherchieren und der kulturelle Hintergrund
des Landes zu analysieren, Erst danach
kénnen Markt und Potenzial betrachtet

werden.

Die nachfolgende Checkliste gibt Ihnen
Hinweise flr das erfolgreiche Exportmarketing.
Die Auswertung der Checkliste erfolgt
kostenfrei. Die Ergebnisse erhalten Sie ca. 14

Tage nach Ubermittlung an uns.

Eine Information von:
SEMAKO

Buro Erfurt/Thidringen
SchillerstralRe 34

D 99096 Erfurt

Phone +49 (0)361/6449277



Checkliste Exportmarketing

Haben Sie iber das Land, in das Sie exportieren wollen
grundlegende Informationen wie z. B. tUber Geld- und
Wirtschaftspolitik?

Kennen Sie aulRergewohnliche gesellschaftliche Spannungen in

dem Exportland?

Sind Ihnen hohe Zo6lle und/oder andere Handelshemmnisse
bekannt?

Kennen Sie grob das Rechtswesen?
Mussen Sie mit unkalkulierbarem Haftungsrisiko rechnen?

Kennen Sie religiése oder kulturelle Einschrankungen?

Kennen Sie |hre Zielgruppe in dem Exportland?

Wissen Sie welche Produkte dem Kunden verkauft werden
kdnnen?

Haben Sie eine Vorstellung, zu welchen Preisen lhre Kunden
das Produkt kaufen wirden?

Haben Sie die optimalen Méglichkeiten, um diese Kunden im
Exportland zu erreichen?

Kennen Sie die Mechanismen, um den Exportverkauf zu
optimieren?

Kennen Sie den Umsatz/Marktanteil der Konkurrenten in dem
Exportland?

Haben Sie Informationen tUber die Vertriebswege der
Mitbewerber?
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Ist die Gestaltung der Verpackung optimal fir
Versand/Prasentation im Exportland? | | | |

Entspricht das Design den Vorstellungen der Kéaufer des
Ziellandes? | | | |

Hat der Kunde durch das Produkt im entsprechenden Land ein
Imagegewinn? | | |

Ist die Lebensdauer des Produktes mindestens genauso lang
wie das der inlandischen Mitbewerber? | | | |

Entspricht das Produkt den landespezifischen Vorschriften in
Bezug auf Umwelt oder Kennzeichnungspflicht? | | | |

Ist es sicher gestellt, dass den Mindestanforderungen an
Gewahrleistung im Exportland gentige getan ist? | | | |

Jududug

Gibt es inlandische Serviceangebote, die besser als die
eigenen sind? | | | |

Name /Vorname

Firma

StralRe Haus Nr.

PLZ Ort

Branche

Exportland
Telefonnummer/Durchwahl

E-Mail Adresse

per E-Mail zusenden

per Post zusenden

Wir bitten um Ihr Verstéandnis, dass nur die vollstéandig ausgefiillte Checkliste ausgewertet werden kann.

Die kostenfreie Auswertung enthélt die Bewertung der Checkliste und gibt lhnen Hinweise fir einen

Fahrplan zum erfolgreichen Exportmarketing.

Per E-Mail senden
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